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公司简介
链家控股集团成立于2001年，中国最大且唯一具有全产业链服务能力的房产O2O平台，是涉及资产管理服务、交易管理服务和金融管理服务为一体的综合性房地产服务公司，业务覆盖租赁、新房、二手房、资产管理、海外房产、互联网平台、金融、理财、后房产市场等领域。链家在15年时间里，已拓展至华北、华东、西南、华南、华中等主要经济带，先后进驻27个城市。在全国范围内有6000多家直营门店，12万多名专业的经纪人，市场占有率达60%以上。以及在美国、加拿大、英国、澳大利亚等国家设立分支机构。旗下拥有中国互联网100强链家网、中国最大的公寓品牌自如、中国唯一一家获得央行颁发“支付业务许可证”的房屋担保支付平台理房通、中国P2P行业排名前十的链家理财、北京豪宅销售领军品牌丽兹行，北京最大的装修公司万链装饰，以及海外事业部、金融事业部、新房事业部，创新事业部等各大子公司及事业部。2015年GMV（成交总额）达7090亿元，2016年预计将突破10000亿。服务超过2亿城市人口，占全国城市人口30%。平台级企业能够帮助经纪人走向专业，从交易中的配角变成专业人士。“房地产经纪人”将变成一份可长期从事甚至终身从事的职业。
招聘岗位：
房地产销售/新盘置业顾问/商业地产顾问（不限专业，接收实习生）  

> 岗位职责 

1.负责客户开发、接待、咨询工作，为客户提供专业的房地产置业咨询服务； 
2.了解客户需求，为客户匹配合适的房源； 
3.负责双边谈判、交涉、斡旋，促成房屋的快速成交；
4.负责业务跟进和房屋过户手续办理等后续服务工作；
5.负责公司房源的开发与积累，并与业主建立良好的业务合作关系； 
>任职要求 
1.统招大专以上学历；年龄20周岁及以上
2.善于沟通，有较强的语言表达能力，热爱销售工作； 
3.学习能力强，有较强的服务意识；
4.可靠的抗压能力；
薪资福利：

无责任高底薪3000元（拿毕业证后底薪4000），高额提成（50-85%）+现金奖+带薪培训+六险一金+免费旅游=（平均7000/月、上不封顶），专升本学历提升（公司报销60%学费），解决住宿。
直观案例：以单月业绩额计算，业绩额为4.2万元，底薪+提成可达2万元；业绩额为8-9万，底薪+提成可达5万元
晋升的阶梯：

见习经纪人（3个月）—资深经纪人（3个月）—店经理（1年）—商圈经理（2年）—区域总监(2年)-分公司总经理

培训体系：

成熟完善的培训体系，全方位的培训内容；引入“导师制度”，由资深业务人担当。应聘流程：初试→培训→复试→签订就业协议→毕业后签订劳动合同
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